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«Nozaru kvalifikācijas sistēmas pilnveide profesionālās izglītības attīstībai un kvalitātes nodrošināšanai» 
 

Sasniedzamo mācīšanās rezultātu vienība 

"Apģērba tirdzniecības pamati" 
 

Sasniedzamie 

mācīšanās 

rezultāti 

 

1. Spēj: ieteikt pircējiem apģērbu atbilstoši dzimumam, vecumam, funkcijām, 

stilam, izmēram un sezonai.  

Zina: apģērba sadalījumu sortimenta grupās, apģērba komplekta un stila 

veidošanas pamatus, klasifikāciju, antropometriskos rādītājus, atšķirīgu 

apkārtmēru noņemšanu vīriešiem, sievietēm un bērniem, dažādu valstu 

apģērba izmēru tabulas.  

Izprot: pircēja vēlmes, izmēru piemērotību, apģērba sortimenta īpatnības, 

stilus, preces priekšrocības, komplektēšanas paņēmienus. 

 

2. Spēj: piedāvāt saderīgās un aizvietotājpreces.  

Zina: preču saderības principus, saderīgo un aizvietotājpreču izvēles 

principus.  

Izprot: preču aizvietojamības nozīmi stila veidošanā. 

 

3. Spēj: demonstrēt izvēlētās preces.  

Zina: dažādu apģērba demonstrēšanas veidus.  

Izprot: demonstrēšanas nozīmi pirkšanas lēmuma pieņemšanā. 

 

4. Spēj: informēt pircēju par apģērba materiāla kvalitāti, īpašībām, 

nosacītajiem apzīmējumiem uz marķējuma, kopšanu un glabāšanu.  

Zina: apģērba kvalitātes prasības, raksturojumu, marķējumu veidus, 

sertifikāciju un uzglabāšanu, drošumu patēriņam.  

Izprot: apģērba materiāla sastāva īpašības, kopšanu un apģērba kvalitātes 

kontroles nepieciešamību. 

 

5. Spēj: sagatavot un iesaiņot nopirktās preces.  

Zina: dažādu apģērba iesaiņošanas materiālus un iesaiņošanas veidus atbilstoši 

tirdzniecības uzņēmuma prasībām un preču materiāla saderībai.  

Izprot: iepakojuma nozīmi preču kvalitātes saglabāšanā un pircēju 

piesaistīšanā. 

 

LKI līmenis 
 

LKI 3. līmenis 

 
 

Kvalifikācija(-as), uz 

kuru(-ām) attiecas 

vienība 
 

Pārdevējs 

Vienības veids 
 

Specifiskā/mainīgā vienība (MV) 

 

Novērtēšana 

 

Pārbaudījumā pierāda visu vienībā definēto sasniedzamo rezultātu apguvi, 

t.sk., to praktiski demonstrējot. Pārbaudījumā iekļauj:  

• klienta apkalpošanu (apģērba izvēle, ņemot vērā vecumu, dzimumu, 

izmēru, sezonu, funkcijas un stilu, saderīgo un aizvietotājpreču 

izvēle, informēšana par izvēlētā apģērba materiāla kvalitāti, kopšanu 

un glabāšanu); 

• izvēlētās preces demonstrēšanu; 

• nopirkto preču sagatavošanu un iesaiņošanu. 

 

 


