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Sasniedzamo macisanas rezultatu vieniba
"Pakalpojumu snieg§ana ainavu veidoSana, uzturésana un koku kopsana"

Sasniedzamie
macisanas
rezultati

1. Spgj: patstavigi sagatavot ainavu veidoSanas, uzturéSanas un koku kopSanas
pakalpojumu dokumentaciju, ievérojot dokumentu noformésanas prasibas.
Zina: ligumu un citu dokumentu sastadiSanas principus un obligatos
rekvizitus, nozares vispargjos un specifiskos normativos aktus.

Izprot: pakalpojuma sniegSanas dokumentacijas un darba planoSanas ietekmi
uz kvalitativa darba izpildes nodroSinasanu.

2. Spgj: aprekinat ainavu un koku kop$anas uznémuma produkta/pakalpojuma
izmaksas un noteikt cenu.

Zina: pasizmaksas aprékina principus, cenu veidus un veidoSanas metodes,
noteikSanas metodiku un diferenciaciju, atlaizu veidus un piemérosanas
situacijas, cenu veido$anas strat€gijas un cenu politikas virzienus un izstrades
procesu.

Izprot: cenas un tas ietekmg&joso faktoru lomu uznémuma meérku sasniegsana
un pieprasijuma vadiSana.

3. Spgj: veidot konkurgtspgjigu pakalpojuma cenu, sastadot tami.
Zina: tam&Sanas pamatprincipus un to regul&josos normativos aktus,
iepirkumu procesu regulgjosie normativie akti.

Izprot: cenu kvalitativa piedavajuma izstrades ietekmi uz uznemuma
finansialo attistibu un izaugsmi.

4. Spgj: formulét komercdarbibas uzn@muma mérki un piemérotako
uzn@muma vadiSanas pieeju atbilstosi izvel€tajai uznémejdarbibas formai un
uzn@muma specifikai.

Zina: komercdarbibas uznémuma un vadiSanas biitibu, vaditajam
nepiecieSamas personibas Ipasibas, zinasanas un kompetences.

Izprot: pasnovertéjuma nozimi, pienemot lémumu par uzn€muma dibinasanu,
vaditaja lomu un nozimi komercuznémuma konkurétsp&jas nodrosinasana.

5. Spgj: izveidot un uzlabot uzngmuma produkta/pakalpojuma piedavajumu.
Zina: marketinga instrumentus produkta/pakalpojuma virzianai tirga,
produkta/pakalpojuma raksturojumu, produkta/pakalpojuma dzives cikla
koncepcijas, sortimenta raksturlielumus un veidosanas principus,
produkta/pakalpojuma mérkauditoriju.

Izprot: marketinga pasakuma kompleksa lidzeklu lomu uznémuma méerku
sasniegSana, produktu/pakalpojuma klasifikaciju, pirc€ju un paterétaju
vajadzibas, tirgus segment€$anas principus.

LKI Iimenis

LKI 4. Iimenis

Kvalifikacija(-as), uz
kuru(-am) attiecas
vieniba

Ainavu biivtehnikis;
Koku kopsanas tehnikis

Vienibas veids

Kvalifikacijai raksturiga vieniba (PV)




Noveértésana

Parbaudijuma pierada visu vieniba definéto sasniedzamo rezultatu apguvi,
t.sk., to praktiski demonstrgjot. Parbaudijuma ieklau;j:

e ainavu veidosanas, uzturé$anas un koku kopsanas pakalpojumu
dokumentacijas sagatavoSanu, ievérojot dokumentu noformésanas
prasibas;
pasizmaksas aprekinasanu;
pakalpojuma tames sastadiSanu;
uznémuma Vadibas un vadibas stilu raksturo$anu;

e produkta vai pakalpojuma marketinga plana izstradasanu.
Parbaudijuma laika var izmantot macibu procesa laika vai pasmacibas laika
sagatavoto darbu mapi.




